POZNAJ AUTORA

Czes$¢, nazywam sie Szymon Owedyk. Od
2006 roku zaczagtem dziata¢ jako freelancer -
wszystko zaczeto sie od zarabiania na tworzeniu
bardzo prostych tekstow na platformach
copywriterskich, a pézniej swiadczenie ustug

SEO i wiele innych. Teraz rozwijam agencje reklamowg CopywriterExpert, tworze
wiasne kursy online na temat marketingu, Al, IT i biznesu a skorzystato z nich juz
ponad 40 tysiecy o0sob (ich najlepsza oferte znajdziesz na blogu
JakSieRozwijac.pl). Dodatkowo dalej realizuje rézne ustugi na zlecenie o czym
dowiesz sie wiecej w dalszej czesci tej ksigzki. Freelancing to nie tylko moja
codzienno$¢, ale i pasja, ktérg dziele sie z innymi, pomagajgc im zdobywac
niezalezno$¢ zawodowa.

Na co dzienh mieszkam w okolicach Torunia, ale wraz z Zzong i uwielbiamy
podrézowac, odkrywajgc nowe miejsca i czerpigc inspiracje z réznych kultur. Poza
pracg cenie aktywnosc¢ fizyczng, spacery z ukochanym psem Lakim (samoyedem)
oraz strategiczne rozgrywki w szachy i oczywiscie basen oraz siatkowka. Juz
niedtugo nasze zycie zmieni sie o 180 stopni, bo spodziewamy sie dziecka Samuela,
w marcu 2026 jego narodziny.

Ta ksigzka to efekt mojego wieloletniego doswiadczenia i sprawdzonych metod.
Mam nadzieje, ze pomoze Ci pewnie wkroczy¢ w Swiat freelancingu, pracy zdalnej i
biznesu online.

Podziekowania

Chciatbym serdecznie podziekowac¢ mojej rodzinie, przyjaciotom i wszystkim, ktérzy
mnie wspierajg na co dzien. Szczegdlne podziekowania kieruje do mojej zony Agaty
— to dzieki niej nie wypalam sie zawodowo i z jeszcze wigkszg pasjg rozwijam to, co
robie. Dziekuje tez mojemu psu Lakiemu, ktory przypomina mi, ze czas na swiezym
powietrzu to najlepszy sposob na regeneracje. Dziekuje tez przysztemu dziecku
Samuelowi, ktérego tak mocno wyczekujemy i daje nam to kazdego dnia duzo
motywacji do dziatania (&

| wreszcie — dziekuje Tobie! Skoro siegasz po te ksigzke, to znaczy, ze chcesz sie
rozwija¢ i szukasz nowych mozliwosci. Mam nadzieje, ze znajdziesz tu wiele
wartosciowych wskazowek, ktére pomogg Ci osiggng¢ zostaé freelancerem i
rozwijaé pewien biznes online. Powodzenia! <’



Kategoria:

teksty, SEO, social media/copywriting i teksty

Przeniesienie praw autorskich:

Protokst

Opis projektu

Twoj klient zaptaci

44,00 PLN + VAT

Co sktada sig na ceng?

4,00 PLN Podatek dochodowy ()

10,12 PLN VAT (do zaptaty brutto: 54,12 PLN) O

000 PLN Optata serwisowa Useme ()

Wartoéc¢ zlecenia

44,00 PLN

Utworzono:

05.01.2016

Ty zarobisz na reke

Automatyczna akceptacja dziefa:

Nie

Wyplacono wykonawcy:
13.01.2016

40,00 PLN

Z czasem byly coraz lepiej i wyzsze kwoty, a ponizej jedna z najwyzszych czyli na
ponad 2000 zt, wiec czasami kilka takich zlecen w miesigcu i juz byto super (=

Kategoria:

teksty, SEO, social media/ttumaczenia

Przeniesienie praw autorskich:

Licencja

Opis projektu

Warto$¢ zlecenia

2367,60 PLN

Utworzono:

31.12.2019

Przettumaczenie 4 tekstéw zgodnie z oczekiwaniami zamawiajacego.

Twéj klient zaptaci

2367,60 PLN + VAT

Co sktada sie na ceng?

189,00 PLN  Podatek dochodowy (©

Ty zarobisz na reke

2028,60 PLN

544,55 PLN VAT (do zapfaty brutto: 2 912,15 PLN) ©

150,00 PLN  Optata serwisowa Useme (O

Automatyczna akceptacja dzieta:

Nie

Wyptacono wykonawcy:

08.01.2020

Natomiast po 2 latach zamknatem tg firme i ponownie wrocitem na freelancing przez
serwis useme. Dlaczego? Powodow byto kilka. Nie chciatem ptaci¢ wysokiego
ZUS-u (a od stycznia 2019 roku sktadka miata juz wynosi¢ 1300 zi, wiec byt to duzy
przeskok z 630 zt, ktére ptacitem wczesniej). Dodatkowo meczyto mnie prowadzenie
wiasnej ksiegowosci czyli sam sie tym zajmowatem, nie zatrudniatem zadne;j
ksiegowej (a to byt btgd, bo mégtbym wtedy bardziej skupi¢ sie na rozwoju biznesu i

pozyskiwaniu jeszcze lepszych klientdw, przez co zarobki bytyby znaczgco wyzsze.

Ale coz, cztowiek uczy sie tez dobrze na swoich btedach i tak byto u mnie).

Zobacz ponizej, jak wygladaty te moje 2 lata prowadzenia firmy (<



Za 6 miesiecy jako freelancer bede:

zarabiat...

- pracowat w tygodniu...

- posiadat ... statych klientéw

- czut sie ... (pewny siebie, mniej zmeczony, zdrowy, usatysfakcjonowany)
- znatsie na ... (marketingu, copywritingu, sprzedazy, Al, montazu wideo,
programowaniu itp.)

To pewien przyktad wizji na najblizsze 6 miesiecy dla freelancera:

Pracuje tylko w 4 dni w tygodniu po 6h dziennie, mam 5 statych klientow i zarabiam
8000 zt netto. Czuje sie pewniejszy siebie, mniej zmeczony i mam wiecej czasu dla
rodziny, przyjaciot. Wiecej podrozuje. Dodatkowo zaczynam realizowac poboczny
projekt dotyczgcy budowy wtasnego ebooka (mam doktadny plan, aby go dokonczyc
i opublikowac za 3 miesigce. Pdzniej chce zdecydowac sie na inne produkty
cyfrowe).

Teraz zadanie dla Ciebie: Zbuduj swojg wizje freelancera
na najblizsze 6-12 miesiecy!

A nastepnie co roku oceniaj swojg prace freelancera, np. poprzez takie pytania:

1. Jaki jest moj przychod?

2. Czy pracuje nad rzeczami, ktére kocham? Czy dana praca jeszcze mnie
cieszy?

3. lle czasu mam dla siebie, rodziny, na poprawe swojego stanu zdrowia, sport
itp.?

4. Czy pracuje tam, gdzie mi wygodniej(dom, kawiarnia, las, podrézujgc...)?

5. Czy jestem juz ekspertem w swojej dziedzinie? Co musiatoby sie zmienic, aby
nim zosta¢? (moze dodatkowy kurs, szkolenie, ksigzka itp.)?

6. Czy posiadam coraz wigcej klientow z polecenia, poprzez budowanie coraz
wiekszej reputacji?

Krok 3: Zdefiniuj swoj sukces we freelancingu

Kiedy bedzie taki moment w pracy freelancera, ze mozesz powiedzie¢, ze udato Ci
sie osiggng¢ sukces? Nie po to, aby sie tym chwali¢ i przez to zapominac o pokorze.
Wszystko po to, aby dobrze wiedzie¢, kiedy czujesz sie wygrany?

Moze sukces uzalezniasz od swoich zarobkow, ale wynika to z prostego faktu, ze
musimy posiadaé pienigdze, bo one wiele nam utatwiajg. Nie sg najwazniejsze, ale
bez nich jest znacznie trudniej. Moze wiec ustal swéj prob zarabiania w ciggu
miesigca, ktéry chcesz osiggnac, np. “bede zarabiat 10 000 zt miesiecznie i dzieki
temu prowadzit wygodniejsze zycie”.



Teraz zajmijmy sie tym, jak mozesz w tym serwisie Useme prosto i szybko
wystawi¢ swojg pierwszg FV dla klienta bgdz zawrze¢ umowe.

Jak wystawié FV w Useme?

Musisz zalogowac sie na swoje konto useme i uzupetnié w nim ogélne ustawienia
konta i wyptaty. To wszystko.

@1} useme Dla freelancera Dla zleceniodawcy ‘ Szymon Owedyk Copywriter... A PL

Twoje konto

Ogélne Wyptaty Freelancer Zleceniodawca Powiadomienia

Ogodlne

Adres e-mail Hasto

Zmier hasto

Nazwa utytkownika Jezyk

S3 2 sposoby rozliczania swoich prac w serwisie useme...

Po pierwsze wystawiamy FV za prace, ktére juz wykonaliSmy (np. za stworzone
teksty). Po drugie dopiero zaczynamy wspoétprace z pewnym klientem (nic dla
niego jeszcze nie zrobiliSmy) i chcemy sie zabezpieczy¢ poprzez podpisanie
umowy.

Najpierw pokaze Ci, jak wystawi¢ FV za prace, ktére juz wykonates dla
zleceniodawcy (osoby fizycznej badz firmy).

By wystawi¢ fakture to klikasz na samej gorze w zakfadke "Wystaw fakture bez
firmy".

J useme sotins Doy < (@ T ) @)
B
a
Dla freelancera ' ﬁ
Sprzedawaj swoje ustugi - 8
bez firmy

Bezpiecznie wysytaj pliki z praca
i rozliczaj zlecenia na fakturg
# Wystaw fakture lub najpierw [:] Podpisz umowe



ient 3 Member ) Billable [ Proj

4. Porzadek w folderach na komputerze i w chmurze (Dysk Google /
OneDrive / Dropbox). Stwoérz tam podstawowe foldery, jak: Klient ABC -
Projekt XYZ. Gromadz tez wazne notatki z pomocg takich narzedzi, jak
Notatki Google (Google Keep), Evernote czy OneNote (mozesz tez zapisywac
w tradycyjnym zeszycie, notatniku - ja uwielbiam pisac¢ i polecam, ale
dodatkowo najwazniejsze notatki pozniej przepisuje do notatnika cyfrowego
badz od razu pewne pomysty trafiajg do listy zadan roztozone w czasie i
kalendarzu).

5. Uzyj najlepsze narzedzia do réznych zadan, do ktérych przekonaly sie
juz miliony oséb, jak: Canva, Zoom / Google Meet. | pamietaj, aby ptacic tez
za wersje PRO, Premium, bo dzieki temu wykorzystujesz ich peten potencjat.
Nie ma co na wszystkim oszczedzac. O wiele lepiej zainwestowac w te
najlepsze narzedzia, a pézniej zauwazysz, ze faktycznie sie one przydajag i
skutecznie przyczyniajg sie do rozwoju Twojej pracy / biznesu.

6. Pamietaj o ergonomicznym stanowisku pracy, przerwach i petnym
skupieniu na pracy (pomaga tutaj zasada pomodoro, tryb nie przeszkadzac
oraz muzyka - ale specjalistyczna do pracy kreatywnej i realizacji réznych
projektéw - mowa o brainfm). Wygodne krzesto i fotel to podstawa (ja
najczesciej korzystam z mebli biurowych od polskiej firmy ELZAP. Poza
tym zadbaj o dobre oswietlenie (polecam tutaj okulary i zaréwki od
Eyeshield - ktore skutecznie wptywajg na efektywnos¢ w pracy, ale wiecej o
nich wspominaj w specjalnej recenzji na blogu).

Ustalanie celéw - metoda SMART
Ten skrot “SMART?, gdzie kazda litera oznacza konkretne stowo, ttumaczymy na:

Specyficzny - konkretny, jasno okreslony

Mierzalny - mozliwy do zmierzenia za pomocg konkretnych wskaznikéw, liczb
lub kryteriow

Osiggalny - realistyczny

Relevant - istotny, majgcy znaczenie wiec skupiamy sie na priorytetach
Time-bound - okreslony w czasie

Zamiast wyznaczy¢ sobie cel: “Chce zarabia¢ 2000 zt wiecej jako freelancer”.

Lepiej wyznaczy¢ cel: “Pozyskam 3 nowych klientéw biznesowych na ustuge
wdrazania automatyzacji Al (np. chatboty, workflowy w narzedziach jak Zapier czy
Make.com), generujgcych tgcznie dodatkowe 2000 zt miesiecznego przychodu,
poprzez publikacje 2 studiéw przypadkow tygodniowo na LinkedlIn i grupach


https://jaksierozwijac.pl/brain-fm-opinie-poradnik/
https://jaksierozwijac.pl/biurko-elektryczne-i-meble-biurowe-elzap/
https://jaksierozwijac.pl/okulary-blokujace-niebieskie-swiatlo-eyeshield/
https://jaksierozwijac.pl/okulary-blokujace-niebieskie-swiatlo-eyeshield/

e Wyglad - nawet najlepsza oferta, jesli nie bedzie czytelna i tadnie
zaprezentowana, to nie pozyska Ci klienta. O tej zasadzie nalezy pamietac
takze wtedy, gdy sprzedajemy online i tworzymy reklame. Nawet, gdy mamy
idealny produkt, ktory faktycznie pomaga, ale zZle go reklamujemy, to nawet
jesli wydajemy duzo Srodkdw, to i tak nie przynosi to zadnych efektow, tylko
same straty. Oferte mozesz ciekawie przygotowac¢ w roznych narzedziach (jak
Dokumenty Google, Word, Canva - przyktadowy szablon). Jesli wiec wysytasz
oferte przez maila, to mozesz tutaj zadbac o formatowanie, czytelnosg¢,
dodanie logo itp. A zarazem jako zatgcznik przestac plik PDF. Zawsze wyslij
sobie testowego maila do siebie z takg ofertg i zobacz, czy nalezy jeszcze cos
poprawi¢. Mozesz tez zapyta¢ kogos z rodziny o opinie badz skonsultowaé
takg oferte ze specjalistg w tym zakresie (grafik, tworca ofert handlowych,
copywriter itp.)

Zadanie dla Ciebie:

1. Przygotuj na poczatek prosty szablon oferty dla Twojej niszy (zgodnie z
powyzszymi wskazowkami). Moze Ci poméc moj prosty szablon, ale pamietaj,
by go dostosowac pod siebie, klienta i konkretne zlecenie.

2. Podziel sie ofertg z innymi i popros o feedback.

3. Ulepsz te oferte.

Dzieki temu posiadasz juz oferte, ktorg juz niedtugo mozesz przestac do klienta. Ale
zanim sie na to zdecydujesz, przejdz przez kilka kolejnych rozdziatéw. Dzieki nim
jeszcze lepiej zrozumiesz, co mozesz poprawi¢ w tej ofercie i jak komunikowaé
sie z klientem.

@ Rozdziat 21: Zanim wyslesz oferte!

Oferta juz gotowa, wiec korci Cie, aby jak najszybciej jg wystac. Ale poczekaj. Warto
jeszcze jg troche podszlifowac. A umozliwig Ci to ponizsze zasady, ktére ja staram
sie stosowac w pracy freelancera od wielu lat. | to nie jest tak, ze zawsze tworzytem
idealne oferty. O nie, moje pierwsze oferty - to byta tragedia, a czasami tez
kopiowanie podobnych i skupienie sie na ilosci wystanych ofert, a nie na ich jakosci
(to tez byt dramat). Na szczescie z czasem udato sie wypracowacé coraz lepszg
strategie w tym kierunku, a dodatkowo pomocni okazali sie inni. Zobacz wiec, czego
i Ty mozesz sie jeszcze nauczy¢ w tym temacie =

Angazuj sie w mikro-zlecenia. Mozesz dzigki temu zmniejszy¢ cene, bo zdajesz
sobie sprawe, ze i tak dany projekt nie zajmie Ci wiele czasu, ale pozwala juz
zdoby¢ pierwszych klientow i pozyskaé opinie. W Useme mozesz znalez¢ takie
mniejsze zlecenia i przestaé atrakcyjng oferte (da¢ do zrozumienia klientowi, ze
warto Tobie zaufac i to nie tylko ze wzgledu na nizszg cene, lecz przede wszystkim
dlatego, ze posiadasz kwalifikacje, umiejetnosci, wtasne prace realizowane dla
siebie itp.

| koniecznie pamietaj, aby w takim serwisie czy odpowiadajgc na oferty na
Facebooku, warto zadba¢ o swoj profil - niech posiada profesjonalne zdjecie


https://www.canva.com/design/DAHDvnfdenQ/rHu6mg0pW4CH0g7s3USXaw/view?utm_content=DAHDvnfdenQ&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=publishsharelink&mode=preview
https://docs.google.com/document/d/1vtB3PdAtpER7lUyEHog5MfRwNmCjJbJKbnRigza6548/edit?usp=sharing

A dodatkowo sprzet, ktory nie bedzie sie zacinat. Ja aktualnie wykorzystuje od lat
komputery firmy Apple. Kiedy zaczynatem jako freelancer, to oczywiscie wszystko na
Windowsie. Natomiast od 2020 roku zdecydowatem sie na 27” iMac. A teraz mam
juz nowy sprzet (Mac Mini M4, ktérg dodatkowo rozbudowatem o obudowe Satechi -
zapewniajgc dodatkowe 2TB dysku, dodatkowe wejscia USB itp.). | musze przyznad,
ze przejscie na sprzet firmy Apple to byt bardzo dobry kierunek. Znacznie wieksza
produktywnos¢ w pracy, mniejszy stres (bo nie musze sie denerwowac, ze cos sie
zacina badz nie dziata. Wymagato to przestawienia sie z Windowsa, ale nie byto to
takie trudne, ale korzysci sg kolosalne.). Nie ma znaczenia, jakiej firmy bedziesz
posiadat sprzet, ale niech wyglada on dobrze (niezniszczony, ja stawiatem na nowy
sprzet, czasami rozktadatem sobie go na raty) i dziata na wysokim poziomie.
Zapewne co kilka lat musisz w tym kierunku zdecydowac sie na zmiane sprzetu. Ja
najczesciej robie to co 3-5 lat. | zobacz, ze np. podczas pracy kreatywnej zdarza mi
sie stucha¢ muzyki (z Brain.FM). Ponizej zdjecie z biura w piwnicy (=

Przejdz do realizacji!

Masz juz wszystko, co potrzeba, aby wykona¢ dane zlecenie. Zgodnie z planem,
zabierz sie za swojg prace, za jej kazdy etap. A dodatkowo usun wszelkie
rozpraszacze. | przypominam, ze priorytety majg tutaj istotne znaczenie. Pomaga w
tym zrozumienie zasady “Pareto” czyli 80% wszystkich efektow wynika z 20%
naktadow pracy. A to oznacza, ze czesto 80% naktadoéw pracy daje nam tylko 20%
efektow. Ja zaczynam w ciggu dnia od 2-3 najwazniejszych dla mnie zadan.
Odpalam zegar “Pomodoro”, Notion i jazda (=

ps. Kiedys robitem btad, gaszac mato znaczace pozary (robigc inne rzeczy w
firmie, ktére za bardzo nie popychaty mnie do przodu, ale wmawiatem sobie co
innego) i dopiero po jakims$ czasie przechodzitem do najwazniejszych zadan (ale
energia byfa juz wtedy znacznie mniejsza). Zdarzato mi sie rano siada¢ do
komputera i zamiast realizowac dany projekt, to uznatem, ze przejrze social media,


https://jaksierozwijac.pl/brain-fm-opinie-poradnik/
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	1. Przestać narzekać! 
	Przygotuj miejsce do pracy i nauki. Najlepiej, jak wyrzucisz ze swojego otoczenia rzeczy, które Cię rozpraszają. To na przykład telefon, muzyka, światło, telewizor czy wiele innych. Może masz na biurko zbyt wiele zdjęć, pamiątek czy dekoracji. O wiele lepiej, jeśli zachowasz w takim miejscu minimalizm.  


	​F. Jak walczyć z wypaleniem zawodowym? 
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	Podsumowanie: Analiza rynku to podstawa sukcesu 

	🎯 Rozdział 20: Jak napisać ofertę? 
	​Co musisz zawrzeć w ofercie: 
	Dzięki temu posiadasz już ofertę, którą już niedługo możesz przesłać do klienta. Ale zanim się na to zdecydujesz, przejdź przez kilka kolejnych rozdziałów. Dzięki nim jeszcze lepiej zrozumiesz, co możesz poprawić w tej ofercie i jak komunikować się z klientem. 


	🎯 Rozdział 21: Zanim wyślesz ofertę! 
	​​Zorganizuj sobie pracę​​Przed rozpoczęciem planowania, zgromadź w 1 miejscu najważniejsze informacje na temat danego zlecenia. Niech pojawią się tam wszelkie ustalenia z klientem, umowa, oczekiwania, termin itd. Nie chcesz przecież tracić czas na szukanie tych informacji, na przykład w skrzynce pocztowej 🙂 Możesz też wysłać klientowi krótką wiadomość bądź zadzwonić i przekazać najważniejsze ustalenia dotyczące zlecenia. By mieć całkowitą pewność, że dokładnie rozumiesz zlecenie. Bardzo często klienci ukazują wtedy dodatkowe oczekiwania, które warto uwzględnić. Ale pamiętaj, że jeśli te dodatkowe rzeczy mają realny wpływ na zlecenie, trudność czy długość jego wykonania, to musisz tutaj ponownie wycenić zlecenie i mieć potwierdzenie od klienta, że mu to pasuje. ​​Już wcześniej poznałeś pewne narzędzia, z których możesz korzystać, aby zaplanować sobie pracę i każdy następny dzień. Mi pomagają w tym przede wszystkim kalendarz, Notion, się słuchać muzyki (z Brain.FM). Poniżej zdjęcie z biura w piwnicy 🙂​​​Przejdź do realizacji!​​Masz już wszystko, co potrzeba, aby wykonać dane zlecenie. Zgodnie z planem, zabierz się za swoją pracę, za jej każdy etap. A dodatkowo usuń wszelkie rozpraszacze. I przypominam, że priorytety mają tutaj istotne znaczenie. Pomaga w tym zrozumienie zasady “Pareto” czyli 80% wszystkich efektów wynika z 20% nakładów pracy. A to oznacza, że często 80% nakładów pracy daje nam tylko 20% efektów. Ja zaczynam w ciągu dnia od 2-3 najważniejszych dla mnie zadań. Odpalam zegar “Pomodoro”, Notion i jazda 🙂​​ps. Kiedyś robiłem błąd, gasząc mało znaczące pożary (robiąc inne rzeczy w firmie, które za bardzo nie popychały mnie do przodu, ale wmawiałem sobie co innego) i dopiero po jakimś czasie przechodziłem do najważniejszych zadań (ale energia była już wtedy znacznie mniejsza). Zdarzało mi się rano siadać do komputera i zamiast realizować dany projekt, to uznałem, że przejrzę social media, sprawdzę pocztę, odpowiem na pewne maile,


